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Economy  دبیر انجمن واردکنندگان خودرو خبر داد:

خودروهای وارداتی نه ارزان 
هستند، نه اقتصادی

امین رضایی / گروه اقتصاد
news@ naslefarda.net

 با وجود همه وعده‌های آقای صمت و تخته گاز 
رفتن‌هایش در قول‌ها و وعده‌ها اظهار نظر اخیر 
دبیر انجمن واردکنندگان خودرو آب یخی بود بر 
سر بازارگرم کن‌های صنعت خودرو. او به رسماً 
و شفاف گفت که خودروهای وارداتی نه ارزان 

هستند، نه اقتصادی.
»هنوز شرایط واردات خودرو به کشور روشن 
نیست و طولانی شــدن آن فرآیند ابهاماتی را 
برای تاجران و واردکنندگان ایجاد کرده است«
مهدی دادفر با اشــاره به اینکه روشن نبودن 
شــرایط مانــع از بازاریابــی مناســب برای 
واردکنندگان خودرو شده است، گفت: در حالی 
صحبت از واردات خودرو در شهریور ماه است 
که هنوز هیچ قانون و مقرراتــی در این زمینه 
تدوین و تصویب نشده است، به این ترتیب دور 
از ذهن است که چنین اتفاقی در شهریور امسال 

امکان‌پذیر باشد.
این فعال بازار خــودرو اضافه کــرد: برخی از 
خودروهای ارزان‌قیمت صحبت می‌کنند و مثلًا 
می‌گویند در این راستا قرار است خودروهایی با 

محدوده قیمت ۱۰ هزار دلار وارد ایران شود.
وی با اشــاره به اینکه طبق قوانین موجود و بر 
اساس شــرایط کنونی، یک خودروی ۱۰ هزار 
دلاری در بازار ایران با پنجــاه درصد افزایش 
قیمت روبه‌رو می‌شــود، توضیح داد: به عبارت 
دیگر قیمت تمام شده یک خودروی ۱۰ هزار 
دلاری برای خریدار ایرانی بین ۱۵.۵ تا ۱۶ هزار 

دلار است.
او در توضیح این مطلب ادامــه داد: به عبارت 
دیگر در بهترین شرایط قیمت تمام شده یک 
خودرو بر مبنای دلار ســیصد میلیون تومانی 
در ایران بیش از ۴۵۰ میلیون تومان اســت، به 
این ترتیــب نمی‌توان توقع داشــت در قیمت 
خودروهای مصرفــی در محدوده دویســت 

میلیون تومان تغییری در بازار ایجاد شود.
وی گفت: تعریف سیاســتگذار از ارزان‌قیمت 
با تعریف مــردم از ارزان‌قیمت فرق جدی دارد 
و قیمت خودروی وارداتی بــه ایران نمی‌تواند 
کمتر از بهای خودروی تولیدی در ایران باشد.

دادفر اضافه کرد: برای نمونه اکنون خودروی 
کوئیک به نرخ ۲۲۰ میلیــون تومان فروخته 
می‌شود. این در حالی است که مقامات می‌گویند 
خودروی اقتصادی قرار است به ایران وارد شود، 
این‌ها شعارهایی بسیار غیرواقعی است چرا که 
خودرویی با قیمت کمتر از دویست میلیون از 
نظر افکار عمومی اقتصادی اســت و در نتیجه 
خودروهایــی که وارد ایران می‌شــود نه ارزان 

خواهند بود و نه اقتصادی.
او نتیجه‌گیری کرد: این‌که گفته می‌شود باید 
خودروی اقتصادی وارد شود در اصل فرستادن 

مردم به دنبال نخودسیاه است.
این فعال بازار خودرو تاکید کرد: به این ترتیب 
نباید این انتظار در مردم ایجاد شود که واردات 
خودرو، بهای خودروهــای مصرفی داخلی را 
تحت‌تاثیر قرار می‌دهد. ایــن گونه انتظارات 
در عمل به زیان بازار اســت چرا که باعث کوچ 

تقاضا می‌شود.
وی ادامه داد: بازار خودرو در ایران بازاری مطلقاً 
انحصاری است و به هیچ روی در این بازار رقابت 
وجود ندارد. برای بهبــود وضعیت بازار و عمق 
بخشــی به آن مهم‌ترین ضرورت از بین بردن 
تدریجی این انحصار است و چنین اتفاقی فقط 
با واردات خودرو، آن هم در مقیاس مشخص و 

کوچک امکان‌پذیر نیست.
در حالی معــاون حمل‌ونقــل وزارت صنعت، 
معدن و تجارت )صمت( اعلام کرده اســت که 
»واردات خودرو تا شــهریورماه انجام خواهد 
شد« که هنوز آیین‌نامه نهایی واردات، از هیات 
دولت بیرون نیامده و هیچ قانون مشــخص و 

قطعی وجود ندارد.
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 راز مدیران موفق چه بوده است!

ریاست آسان و مدیریت مشکل

حسین محزونیه/ گروه ترجمه
news@ naslefarda.net

 برخی افراد به دلایل مثبت در کارشان، از جایگاه 
قبلی خود به سمت مدیریت ارتقا پیدا می‌کنند. 
اما مدیریت خوب و مثبــت نیازمند مهارت‌های 
زیادی اســت که بیشــتر این مهارت‌ها ربطی به 
توانایی‌های فنی ندارند. مثلًا ممکن اســت یک 
کارمند از نظر فنی عالی باشــد، اما برای جایگاه 
مدیریتی گزینه مناســبی نباشد. معمولاً افرادی 
که از نظر مراقبتی، همدردی و حمایتی نسبت به 
خودشان و دیگران فعال‌تر هستند، گزینه بهتری 
برای مدیریت می‌باشند. در این مقاله قصد داریم 
در مورد ویژگی‌ها و رفتارهــای یک مدیر خوب 

صحبت کنیم.
 شنیدن

اگر مدیر توانایی گوش دادن و شــنیدن 
حرف‌های کارمندان را داشته باشد، باعث می‌شود 
کارمندان احساس امنیت و احترام کنند. مدیران 
خوب معمولاً جلساتی تشکیل می‌دهند که اعضای 
تیم و کارمندان بتوانند بــه راحتی صحبت‌ها و 
مشکلاتشان را در میان بگذارند و هر فرد 5 دقیقه 
فرصت دارد که حرف بزند و بقیه افراد با دقت گوش 
دهند. در این نوع جلسات معمولاً تایم جلسه نیز 
کمتر شــده و هر فرد منتظر می‌ماند تا به نوبت 
خودش عقاید، ســؤالات و مشکلات را با جمع در 

میان بگذارد.
 درخواست کردن

درخواســت از تیم باعث ایجاد اشتیاق و 
تمرکز در افراد تیم می‌شود. شــما به عنوان یک 
مدیر باید موارد زیر را انجــام دهید. آگاهی افراد 
تیم را افزایش دهید، دیدگاه آنها را تغییر داده یا 
به چالش بکشید، برای آنها هدف طراحی کنید، 
گزینه‌های مختلف ارائه دهید، احساســات آنها 
را بشناســید، با تفکر یا تجسم خلاقانه ایده خلق 
کنید، متوجه پیشرفت‌ها بشوید، متوجه شوید چه 
چیزی باعث عدم پیشرفت آنها می‌شود، انگیزه یا 

تعهد آنها را بسنجید.
 حمایت

مراقبت و همدردی با اعضای تیم یکی از 
کلیدی‌ترین مشــخصه‌های مدیران خوب است. 
مدیران خوب حامی اعضای تیم‌شــان هستند و 
به قدری نســبت به آنها آشنایی دارند که متوجه 
حالات و احساساتشان شوند. در زمان آموزش یا 
توسعه بیشتر، اعتمادسازی، راهنمایی یا مربیگری 
یا چالش‌های بیشتر، یک مدیر خوب باید از اعضای 
تیم‌ش حمایت کند. زمانی کــه کل تیم درگیر 
و تحت فشار اســت، یک مدیر خوب خودش نیز 
به گروه می‌پیوندد و بــا هم کار را انجام می‌دهند. 
مدیران خوب به راحتی از اعضای تیم‌شان تعریف 
و تمجید کرده و برای موفقیت‌های فردی و جمعی 

جشن می‌گیرند.
 چالش

اعضای تیم باید درک درســتی در مورد 
آنچه از آنها انتظار می‌رود داشته باشند، به همین 
دلیل مدیران موفق انتظــارات واضحی برای آنها 
تعیین می‌کنند. مدیران موفق اعضای تیم خود 
را موظف می‌دانند که در مقابل عملکردهای خود 
پاسخگو باشند، بازخورد منظمی ارائه می‌دهند و با 
محیطی سرشار از چالش‌های سالم آشنایی داشته 

و مشکلی ندارند.
 الگو بودن

کسی که زیر دســت مدیر خوب بوده، به 
احتمال زیاد خودش نیز مدیر خوبی خواهد شد. 
بدانید که شما برای اعضای تیم‌تان به عنوان یک 
مدیر، الگو نیز هســتید. اعضای تیم معمولاً آنچه 
در رفتار شما می‌بینند را برای خود الگو می‌کنند. 
پس سعی کنید به عنوان یک مدیر، الگوی خوبی 
برای بقیه افراد باشــید. به این نکته توجه کنید 
که افراد تیم از رفتارهای شــما چه برداشت‌هایی 
خواهند داشت. به سؤالات زیر پاسخ دهید- سپس 
از اعضای تیم‌تان بخواهید که به این ســؤالات در 
مورد شما پاسخ دهند: هر چند وقت یکبار دیگران 
را تحسین می‌کنم؟ چقدر راحت می‌توانم دیگران 
را به چالش بکشم؟ نظر بقیه افراد در مورد تیمم 
چقدر نسبت به تیمم وفادار هستم؟  چیست؟	
چقدر به وعده‌هایم پایبندم و آنچه را که گفته‌ام 
عملی می‌کنم؟ در صورت بروز اشــتباه آیا خیلی 
راحت اشتباهم را پذیرفته و عذرخواهی می‌کنم؟ 
هر چند وقت یکبار موفقیت‌های فردی و تیمی را 
جشن می‌گیرم؟ چقدر شنونده خوبی هستم؟ در 
صورتی که به عنوان یــک مدیر ویژگی‌های ذکر 
شده را دارید، می‌توانید به خودتان ببالید، چرا که 
شما یک مدیر خوب هستید، و اعضای تیم‌تان باید 

قدر شما را بدانند.
https://www.changeboard.com/article-
secrets-of-successful-/16330/details
/managers

یافته‌ها
ایران و ترکیه هشت سند و یادداشت تفاهم همکاری امضا کردند:

تهران و آنکارا نزدیک‌تر از همیشه
نسل فردا / گروه اقتصاد:مراســم امضــای اسناد مشترک 
همکاری و یادداشت تفاهم بین تهران و آنکارا در حضور رؤسای 
جمهور و بین وزیران دو کشور در مجموعه فرهنگی - تاریخی 
سعدآباد برگزار شد. این ســند همکاری‌ها در زمینه‌های طرح 
جامع همکاری بلندمــدت میان ایران و ترکیــه، موافقتنامه 
در زمینه‌های توســعه تأمین اجتماعــی و ورزش، حمایت از 

بنگاه‌های کوچک اقتصــادی، همکاری‌های رادیو و تلویزیونی 
و همکاری میان سازمان سرمایه‌گذاری و کمک‌های اقتصادی 
و فنی ایران و دفتر ســرمایه‌گذاری ریاست جمهوری ترکیه از 
اسناد و یادداشت تفاهم نامه‌هایی است که به امضای مسئولین 

دو کشور رسید.
در این مراسم ســند همکاری به امضای هیأت‌های عالی‌رتبه 

ایران و ترکیه رسیده است.
پیش از آن رئیس جمهور ایــران و رجب طیب اردوغان رئیس 
جمهور ترکیه مذاکرات دو جانبه فشرده خود را پشت درهای 

بسته آغاز کرده‌اند.
اردوغان دوشنبه شب به دعوت رســمی آیت‌اله سید ابراهیم 
رئیســی رئیس جمهور ایــران و در صدر هیاتــی بلندپایه از 
مقامات سیاسی و اقتصادی کشــورش برای انجام سفری دو 
روزه وارد تهران شد و امروز سه شــنبه آیین استقبال رسمی 
از رئیس جمهور ترکیه توســط همتای ایرانی خود، با نواختن 
‌سرود ملی دو کشــور در مجموعه فرهنگی - تاریخی سعدآباد 

برگزار شد.
همچنین هفتمین اجلاس روند صلح آستانه با حضور رئیسان 
جمهوری ایران، ترکیه و روسیه در سالن اجلاس سران برگزار 
می‌شود و در این نشست ســه جانبه آیت اله رئیسی، اردوغان 
و ولادیمیر پوتین درباره تحولات اخیر در ســوریه و مبارزه با 
تروریسم، از جمله علیه داعش و پ. ک. ک و بازگشت داوطلبانه 
پناهندگان سوری به خانه‌هایشان گفت‌وگو می‌کنند. اردوغان 
قرار است در حاشیه این نشســت، دیداری دوجانبه با همتای 
روسی خود داشته باشد و پوتین هم با رئیس جمهور ایران دیدار 

و گفت و گو می‌کند.

مزیت‌های »اتحادیه اورآسیای« برای ایران گسترده و پنهان است؛

اتحادیــه اقتصادی اوراســیا درآینــده نزدیک به 
رقیبی مهم بــرای اتحادیه اروپــا و ایالات متحده 
تبدیل می‌شود و برقراری روابط تجاری اقتصادی و 
نزدیک‌تر با کشورهای عضو این سازمان می‌تواند به 
پویایی و شکوفایی اقتصادی کشورمان کمک کرده 

و در عمل تحریم‌ها را ناکارآمد سازد.
به گزارش تحریریه، حرف‌های ضد و نقیض بسیاری 
در مورد امضای توافقنامه تجارت آزاد با اورآســیا 
مطرح شــده است. بررسی‌ها نشــان می‌دهند که 
نرخ‌های گمرکی عادی برای واردات کالا به قلمرو 
 )EAEU( گمرکی مشترک اتحادیه اقتصادی اوراسیا
در تعرفه گمرکی یکپارچه اتحادیه اقتصادی اوراسیا 
)ETT( فهرست شده است. ETT هر ساله کالاهای 
ناشــی از فعالیت‌های اقتصــادی خارجی اتحادیه 
اقتصادی اوراسیا )کد گمرکی TN VED EAEU( را 
بر اساس سیستم هماهنگ سازمان جهانی گمرک 

بازبینی می‌کند.
اطلاعات مربوط به نرخ حقوق ورودی به زبان روسی 
در وب سایت EEC موجود است. این بخش از وب 
سایت به طور منظم به روز می‌شود و حاوی اطلاعات 
کلی صحیح در مورد نرخ عوارض است. با این حال، 
فقط برای اهداف اطلاعاتی در دسترس است و از نظر 

قانونی الزام آور نیست.
تعرفه برخی کالاها بــرای کالاهایی که صرفاً برای 
مصرف داخلی در ارمنستان، قزاقستان و قرقیزستان 
به مقصد می‌رسد، به طور موقت از نرخ‌های تعرفه 
مشترک ETT معاف هستند، در حالی که روسیه و 
بلاروس نرخ ETT را برای همــه کالاهای وارداتی 
اعمال می‌کنند. اگر قرار باشد کالاهای معاف برای 
گردش آزاد در EAEU آزاد شوند، مشمول نرخ‌های 

مشترک ETT می‌شوند.
کشورهای عضو اوراســیا توافقنامه جداگانه‌ای در 
مورد عــوارض صادرات دارند که بر اســاس آن هر 
کشــور عضو اتحادیه اقتصادی اروپا فهرســتی از 
کالاهای خــاص خود را که ممکن اســت عوارض 
صادراتی برای آنها اعمال شــود، تهیه می‌کند و به 

EEC اطلاع می‌دهد.
در ۱ ژانویه ۲۰۱۸، کــد گمرکی اتحادیه اقتصادی 
اوراسیا )CC EAEU( جایگزین کد گمرکی سابق 

اتحادیه گمرکی شد.
بر این اساس، EEC فهرست تلفیقی از محصولات 
مشمول عوارض صادراتی را برای همه کشورهای 
عضو EAEU دارد. کشــورهای عضو این اختیار را 
حفظ می‌کنند که نرخ‌های عوارض صادراتی اعمال 
شده بر صادرات کالاهای موجود در فهرست تلفیقی 
و مبدأ قلمرو آنها را اتخاذ و اصــاح کنند. قوانین 

مشابهی در CC EAEU هم ذکر شده است.

نرخ عوارض صادراتی مشــمول اصلاحات دوره‌ای 
با تصمیمات دولت‌های کشــورهای عضو اســت. 
درضمن هیچ پایگاه داده عمومی رســمی واحدی 
در ســطح EAEU وجود ندارد که بتوان از نرخ‌های 

عوارض صادراتی به روز استفاده کرد.
EEC طبق ماده CC EAEU ۲۲ می‌تواند تصمیمات 
و توضیحاتــی را در مــورد طبقه بنــدی گمرکی 
کالاهای خاص بنا به پیشنهاد یا درخواست مقامات 
گمرکی کشــورهای عضو EAEU اتخاذ کند. هیچ 
پایگاه داده واحدی از چنین تصمیمات یا شــفاف 

سازی هایی وجود ندارد.
بر این اســاس همه کالاهای وارداتی مشمول یک 
روش اطلاع رسانی قبلی هستند. با این حال، تنها 
بخشی از اطلاعات، که مربوط به ارزیابی ریسک و 
انتخاب فرم کنترل گمرکی است، برای ارسال قبلی 
اجباری اســت، در حالی که سایر اطلاعات با هدف 
تسهیل ترخیص کالا از گمرک اختیاری است. اطلاع 
رسانی قبلی ممکن است به صورت الکترونیکی در 
وب ســایت مقامات گمرکی ملی کشورهای عضو 

EAEU انجام شود.
 EEC طبق تصمیم شورای EAEU کشورهای عضو
N۱۰۷ در ۲۰ دسامبر ۲۰۱۷ رژیم معافیت گمرکی 
را برای محموله‌های کم ارزش، از جمله برای تجارت 
الکترونیک، اعمال کرده‌اند. آستانه تحویل پستی 
بین‌المللی بار ۲۰۰ یورو یا ۳۱ کیلوگرم در هر بسته 
تعیین شده است. از ۳۱ مارس تا ۱ اکتبر ۲۰۲۲، این 
آستانه به طور موقت تا ۱۰۰۰ یورو یا ۳۱ کیلوگرم 

در هر بسته افزایش می‌یابد.
 EAEU توجه داشته باشید که در حالی که قوانین
حداکثر آستانه را برای معافیت‌های وظیفه تعیین 
می‌کند، CC EAEU به هر کشور عضو EAEU اجازه 
می‌دهد تا محدودیت‌های کمتری را همانطور که در 

بالا ارائه شد، معرفی کند.
هیچ پایگاه داده واحدی در ســطح EAEU وجود 
ندارد که نرخ‌های عوارض قابل اعمال تحت ترتیبات 
ترجیحی یا موافقت نامه‌هــای تجاری ترجیحی را 

فهرست کرده باشد.
هیچ فهرست رســمی یا پایگاه داده واحدی برای 
موافقت نامه‌های تجاری ترجیحی موجود کشورهای 
عضو اوراسیا با کشورهای ثالث وجود ندارد و توافق‌ها 

دو به دو بین کشورها تعیین می‌شود.
EAEU سیســتم یکپارچه ترجیحــات تعرفه‌ای 
)USTP( را که مشابه طرح ترجیحات تعمیم یافته 
اتحادیه اروپا اســت، برای ارتقای رشد اقتصادی و 
رفاه در کشــورهای در حال توسعه و کمتر توسعه 
 EAEU یافته اعمال می‌کند. مواد ۳۶ و ۳۷ معاهده
ترجیحات تعرفه‌ای اعطا شده به کشورهای در حال 
توسعه را مشخص می‌کند )به ترتیب ۷۵ درصد و ۰ 
درصد نرخ MFN برای کشورهای در حال توسعه و 
کمتر توسعه یافته( و به قوانین ترجیحی مبدأ چنین 

وارداتی اشاره می‌کند.
اولویت‌های USTP برای کالاهایی اعمال می‌شود 
که در فهرست ویژه کالاها و فهرستی از کشورهای 
واجد شرایط برای چنین اولویت‌هایی قرار دارند. این 

لیست‌ها توسط EEC ایجاد شده است.
هیچ فهرست رســمی یا پایگاه داده واحدی برای 
موافقــت نامه‌هــای تجــاری ترجیحــی موجود 
کشورهای عضو اوراسیا با کشــورهای ثالث وجود 
ندارد. توافقات متعدد است. با این حال، قابل توجه 
ترین توافقنامه چند جانبه در مــورد منطقه آزاد 
تجاری کشورهای مشــترک المنافع )CIS( است 
 CIS که از ســال ۲۰۱۲ در بین اکثر کشــورهای
لازم الاجرا بوده است. توافق روســیه و اوکراین از 
۱ ژانویه ۲۰۱۶ به دلیل شرایط خاص امنیت ملی 

متوقف شد.
به طور سنتی، اکثر کشــورهای مستقل مشترک 
المنافع شــبکه‌ای موافقت نامه‌هــای تجارت آزاد 

دوجانبه )FTA( را بین خود حفظ می‌کنند.
علاوه بر توافق چندجانبه FTA CIS فوق، روسیه در 
حال حاضر قراردادهای تجاری ترجیحی دوجانبه 
با آذربایجان، گرجستان، صربستان، تاجیکستان، 
ترکمنستان و ازبکستان دارد. قزاقستان با جمهوری 
آذربایجان، گرجستان، صربســتان و تاجیکستان 
قراردادهــای تجــارت ترجیحی دوجانبــه دارد. 
بلاروس قراردادهای تجاری ترجیحی با آذربایجان، 
صربستان، تاجیکستان، ترکمنستان و ازبکستان 
دارد. و ارمنســتان با گرجســتان، تاجیکســتان 
و ترکمنســتان. قرقیزســتان یک قرارداد تجارت 

ترجیحی دوجانبه با ازبکستان دارد.
بسیاری از این قراردادها دارای استثنائات در مورد 
محصول خاصــی هســتند. EEC در حال حاضر 
 EAEU اقداماتی را برای تشویق کشــورهای عضو
به مذاکره مجدد در مــورد توافقنامه‌های تجاری 
دوجانبه موجود و انعقــاد قراردادهای جدید انجام 

می‌دهد تا انها بتوانند به عضویت EAEU درآیند.
اتحادیه اقتصادی اورآســیا در مقام یک ســازمان 
بین‌المللی دارای شــخصیت حقوقی، یک قرارداد 
آزاد تجاری با جمهوری سوسیالیستی ویتنام برای 
تسهیل سرمایه‌گذاری امضا کرد. این اولین FTA بود 
که بین EAEU و یک کشــور ثالث ایجاد بود که در 
۵ اکتبر ۲۰۱۶ لازم الاجرا شد. در ۱۰ ژوئیه ۲۰۲۱ 
هم توافقی بین EAEU و صربستان به اجرا در آمد.

در ســال‌های EAEU ،۲۰۱۹-۲۰۱۸ اولیــن 
توافق‌نامه‌هــا را از بســته یــک قــرارداد تجاری 
جامع با ســنگاپور و همچنین یادداشت همکاری 
 ASEAN - با بزرگتریــن انجمن‌های منطقــه‌ای
 Mercosur انجمن کشورهای جنوب شرق آسیا( و(

امضا کرد.
علاوه بر این، اوراســیا توافقنامه همکاری تجاری و 
اقتصادی با چین و یک توافق موقت با هدف ایجاد 

منطقه آزاد تجاری با ایران را در دستور کار دارد.
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اسلحه‌ای اقتصادی علیه تحریم اما در غلاف تمام فلزی
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در هر مناســــبتى پیشـــرو باشیـد
طرح هدیه نسل فردا این امکان را به شما مى دهد 
تولدها، سالگردها و همه خاطرات خوشى را که با 

عزیزان تان دارید پیش آنها به یاد بیاورید. 
با عضویت در این طرح امکان ارســال رایگان 
هدیه به هر نقطه از استان و چاپ آگهى تبریک 

در روزنامه با شرایط ویژه را خواهید داشت.
با ا�ن ��ح �ی �وا�ید ��ه ��ان �ن را � ��ه �نا��� � غاف���ر ��ید.

انرژی
ایران و روسیه تفاهم‌نامه گازی ۴۰ میلیارد دلاری امضا کردند؛

 نگاه به غرب دوحه و نگاه به شرق تهران
 امین سریزدی / گروه اقتصاد

news@ naslefarda.net  
تهــران روزهای شــلوغی را ســپری می‌کند. هم 
طرف‌های ترک اینجا هستند و هم مرد تزاراندیش 
خاورمیانه! در این حین ایران باید به ترک‌ها درباره 
سوریه سفارش کند و به روس‌ها درباره اکراین. در 
این حین قراردادها و تفاهمنامه های اقتصادی هم 
هست. دیروز در خبرها آده بود که شرکت ملی نفت 
ایران و گازپروم روسیه تفاهم‌نامه‌ای به ارزش حدود 
۴۰ میلیارد دلار امضا کردند. گویا این تفاهم‌نامه در 
نشســتی ویدیویی با حضور محسن خجسته‌مهر، 
مدیرعامل شرکت ملی نفت ایران و ویتالی مارکلوف، 
قائم مقام مدیرعامل شــرکت گازپروم به امضای 

طرفین رسید.
مطابق اعلام مدیرعامل شــرکت ملی نفت ایران، 
توســعه میدان‌های گازی کیش و پارس شمالی، 
فشارافزایی میدان پارس جنوبی، توسعه ۶ میدان 

نفتی، تکمیــل طرح‌های ال‌ان‌جی، ســوآپ گاز و 
فرآورده نفتی، احداث خطوط لولــه صادرات گاز 
و دیگر همکاری‌هــای علمی و فناورانــه از جمله 

مهم‌ترین محورهای این تفاهم‌نامه است.
او این تفاهم‌نامه را جزء بزرگ‌ترین تفاهم‌نامه‌های 
امضا شده در حوزه سرمایه‌گذاری‌های خارجی در 

تاریخ صنعت نفت ایران توصیف کرد.
خجسته‌مهر همچنین اعلام کرد که طی ماه‌های 
اخیر قراردادهای ســرمایه‌گذاری با شــرکت‌های 
روســی به ارزش ۴ میلیارد دلار اجرایی شده است 
و بر همین اساس، سرمایه‌گذاری خارجی در دوره 
ریاســت جمهوری ابراهیم رئیســی با »جهشی 

خیره‌کننده« روبه‌رو شده است.
همزمان با توســعه همکاری‌های ایران و روســیه 
در زمینــه توســعه میادیــن گازی، قطــر نیز در 
قالب پــروژه‌ای ۲۹ میلیارد دلاری و با مشــارکت 
شــرکت‌های اروپایی و آمریکایی از جمله شــل، 

 ،)Eni( انِــی ،)ConocoPhillips( توتال‌انــرژی
اکســان‌موبیل )ExxonMobil( و کونوکو فیلیپس 
)ConocoPhillips( افزایــش تولید از میدان گنبد 

شمالی )پارس جنوبی( را کلید زده است.
میدان گنبد شمالی یا پارس جنوبی که میان ایران 
و قطر مشترک است، با دارا بودن حدود ۱۰ درصد 
ذخایر شناخته شده گاز طبیعی جهان، بزرگ‌ترین 

میدان گازی جهان به شمار می‌رود.
روســیه، ایران و قطر به ترتیب دارای بزرگ‌ترین 
ذخایر گازی جهان هســتند. از این میان، روسیه 
بزرگ‌ترین صادرکننده گاز طبیعی جهان اســت 
و قطر نیــز در کنار ایالات متحده و اســترالیا یکی 
از بزرگترین تولیدکننــدگان گاز طبیعی مایع یا 
ال‌ان‌جی محسوب می‌شود اما ایران به دلیل الگوی 
متفاوت مصرف داخلی گاز، ضعف سرمایه‌گذاری و 
فناوری و نیز تحریم‌های حاکم بر بخش انرژی این 
کشور، سهم قابل توجهی در بازار جهانی گاز ندارد.

  همکاری‌های بلندمدت ایران با روسیه 
منافع ملی دو کشور را در بر دارد

تحلیل‌گر مســائل روسیه و اوراســیا سفر رییس 

جمهوری روســیه به ایران در راســتای توسعه و 
راهبــردی کردن روابط دو کشــور اســت، گفت: 
همکاری‌هــا در زمینــه اقتصــادی، تجــاری و 
سرمایه‌گذاری‌های بلندمدت ایران با روسیه منافع 
ملی کشور را در بر دارد. »روح اله مدبر« در گفت‌وگو 
با خبرنگار اقتادی ایرنا با اشاره به سخنان سخنگوی 
دولت روسیه مبنی بر انجام توافقات مالی و بانکی 
مشترک میان ایران و روسیه و عملیاتی شدن آن، 
اظهار داشت: این موضوع بســیار مهمی است که 
می‌تواند در مسیر دلار زدایی و مباحث ضد تحریمی 
باشــد و با عضویت ایران در شبکه سوئیفت روسی 
می‌توان به اهداف تجاری بزرگی دســت یافت. وی 
با بیان اینکه روســیه طی سال‌ها نیمی از مبادلات 
خود را با چین به‌صــورت تبدیل روبل و یوان انجام 
می‌دهد، تاکیــد کرد: تجارت با روبــل و ریال بین 
ایران و روســیه ســال‌ها مطرح بود، اما عزم جدی 
وجود نداشــت؛ ولی در دولت ســیزدهم سیاست 
توسعه روابط با همسایگان، مســیر روابط در این 
‌حوزه تغییر داده شد که بر بهبود زیرساخت‌ها مؤثر 

خواهد بود.


