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Economy شاخص بورس سبزپوش شد
مهر:‌شــاخص‌کل‌بورس‌پنجشنبه‌با‌رشد‌
یازده‌هزار‌و‌‌574واحدی‌به‌عدد‌یک‌میلیون‌
و‌‌437هزار‌واحد‌و‌شاخص‌هم‌وزن‌نیز‌امروز‌
با‌رشد‌هزار‌و‌‌۲94واحدی‌به‌عدد‌‌4۲۰هزار‌
و‌‌79۸واحدی‌دســت‌یافت.‌اکثر‌نمادهای‌
بورس‌که‌عبارتند‌از‌پارسان،‌وغدیر،‌شپدیس،‌
تاپیکو،‌جم،‌نــوری‌و‌پارس‌مثبــت‌بودند.‌
شــاخص‌کل‌فرابورس‌نیز‌با‌رشد‌‌۱۰۰.75
واحدی‌به‌عدد‌بیست‌هزار‌و‌‌9۶۰دست‌یافت.‌
نمادهای‌آریا،‌زاگرس،‌غصینو،‌شگویا‌و‌شاوان‌
سبزپوش‌بودند‌و‌نمادهای‌بپاس‌و‌شراز‌دیروز‌

سرخ‌پوش‌بودند.

ایران آماده تمدید قرارداد 
صادرات گاز به عراق

شانا:‌درحالی‌که‌منابــع‌بلوکه‌شده‌ایران‌در‌
عراق‌یکی‌از‌مهم‌تریــن‌محورهای‌مذاکرات‌
دوجانبه‌این‌دو‌کشور‌است،‌معاون‌وزیر‌نفت‌
در‌امور‌گاز‌از‌آمادگی‌ایران‌برای‌تمدید‌قرارداد‌
صادرات‌گاز‌به‌این‌کشــور‌خبــر‌داد.‌مجید‌
چگنی‌در‌دیدار‌با‌مسئولان‌ارشد‌وزارت‌برق‌
عراق‌گفت:‌رابطه‌ما‌با‌عراق،‌راهبردی‌است‌
و‌جدای‌از‌روابط‌اقتصــادی،‌روابط‌فرهنگی‌
و‌دینی‌عمیقی‌داریم‌که‌اهمیت‌بســیاری‌
دارد؛‌ازاین‌رو‌هرچه‌همــکاری‌ما‌به‌ویژه‌در‌
حوزه‌انرژی‌بیشتر‌باشد،‌این‌روابط‌عمیق‌تر‌و‌
عینی‌تر‌خواهد‌بود.‌وی‌دیپلماسی‌قوی‌انرژی‌
را‌یکی‌از‌برنامه‌های‌وزیر‌نفت‌دولت‌سیزدهم‌
خوانــد‌و‌افزود:‌همان‌طور‌که‌در‌نشســت‌با‌
وزیر‌نفت‌نیز‌اشاره‌شــد،‌ضمن‌درخواست‌
از‌طرف‌عراقی‌به‌پایبندی‌بــه‌قراردادهای‌
جاری‌و‌توافق‌های‌پیشــین،‌آماده‌بررسی‌
پیشنهادهای‌جدید‌از‌سوی‌وزارت‌برق‌عراق‌
به‌منظور‌تمدید‌قــرارداد‌صادرات‌گاز‌به‌آن‌

کشور‌هستیم.

 افت و خیز سکه در کانال
۱۱ میلیون تومانی

ایرنا:‌قیمت‌هر‌قطعه‌سکه‌تمام‌بهار‌آزادی‌
طرح‌جدید‌در‌بازار‌تهــران‌دیروز‌با‌‌۲۰هزار‌
تومان‌افزایش‌نســبت‌به‌روز‌کاری‌گذشته‌
به‌رقم‌‌۱۱میلیون‌و‌‌۸۰۰هزار‌تومان‌رسید.‌
همچنین‌نیم‌سکه‌بهار‌آزادی‌‌۶میلیون‌و‌‌5۰
هزار‌تومان،‌ربع‌سکه‌سه‌میلیون‌و‌‌۶۰۰هزار‌
تومان‌و‌سکه‌یک‌گرمی‌‌۲میلیون‌و‌‌۲۰۰هزار‌
تومان‌قیمت‌خورد.‌علاوه‌بر‌این،‌در‌بازار‌طلا‌
نیز‌نرخ‌هر‌گرم‌طلای‌‌۱۸عیار‌به‌یک‌میلیون‌
و‌‌۱5۶هزار‌تومان‌رسید.‌قیمت‌هر‌مثقال‌طلا‌
نیز‌پنج‌میلیون‌و‌‌9هزار‌تومان‌شد.‌همچنین‌
انُس‌جهانی‌طلا‌با‌حدود‌هشت‌دلار‌کاهش‌
یک‌هزار‌و‌‌74۲دلار‌و‌‌4۲سنت‌قیمت‌خورد.

 یارانه معیشتی مهرماه
شنبه واریز می شود

ایرنا: طبق‌اعلام‌امیــد‌حاجتی،‌مدیرعامل‌
یارانه‌هــا،‌ هدفمندســازی‌ ســازمان‌
بیست‌وســومین‌مرحلــه‌یارانه‌معیشــتی‌
مهرماه‌‌۱4۰۰ساعت‌‌۲4روز‌شنبه‌به‌حساب‌
سرپرستان‌خانوار‌واریز‌خواهد‌شد.‌همچنین،‌
دهمین‌قســط‌از‌پرداخــت‌دومین‌مرحله‌
وام‌یک‌میلیون‌تومانی‌کرونایی‌از‌حســاب‌
سرپرستان‌خانوارهایی‌که‌این‌وام‌را‌دریافت‌

کرده‌اند،‌این‌ماه‌کسر‌خواهد‌شد.

گام های اول استخراج 
بیت کوین با نیروی آتشفشان!

 رمزارزنیوز:‌نجیب‌بوکلــه‌رئیس‌جمهور‌
السالوادور‌ویدئویی‌را‌به‌اشتراک‌گذاشته‌که‌
نشان‌می‌دهد‌نخســتین‌تأسیسات‌عمومی‌
استخراج‌بیت‌کوین‌در‌الســالوادور‌با‌نیروی‌
الکتریکی‌حاصل‌از‌آتشفشان‌های‌آن‌چگونه‌
می‌تواند‌باشد.‌رئیس‌جمهور‌السالوادور،‌نجیب‌
بوکله،‌به‌دلیل‌تصمیم‌خود‌مبنی‌بر‌قانونی‌
اعلام‌کردن‌بیت‌کوین‌در‌کشور‌خود،‌با‌موجی‌
از‌انتقادات‌روبه‌رو‌شد،‌اما‌این‌مانع‌از‌حرکت‌
وی‌به‌جلو‌نشد‌و‌در‌عوض‌به‌نظر‌می‌رسد‌که‌
انگیزه‌او‌برای‌حرکت‌ســریع‌تر‌حتی‌بیشتر‌
هم‌شده‌اســت.‌بوکله‌توئیتی‌را‌به‌اشتراک‌
گذاشت‌که‌نصب‌چندین‌ماشین‌استخراج‌
بیت‌کوین‌در‌داخل‌یک‌کارخانه‌تولید‌برق‌
زمین‌گرمایی‌را‌نشان‌می‌داد.‌تنها‌کلمه‌ای‌
که‌بوکله‌در‌توئیت‌خود‌نوشته‌بود‌دو‌کلمه‌
گام‌های‌اول،‌آن‌هم‌به‌زبان‌انگلیسی‌بود‌و‌در‌

زیر‌آن‌هشتگ‌بیت‌کوین‌گذاشته‌بود.
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بازارانرژی

با‌توجه‌به‌کم‌شدن‌فاصله‌قیمتی‌خودروی‌هایما‌‌S7پلاس‌توربوشارژر‌اتوماتیک‌از‌کارخانه‌تا‌بازار،‌گروه‌صنعتی‌
ایران‌خودرو‌نخستین‌طرح‌فروش‌فوق‌العاده‌خود‌را‌با‌عرضه‌این‌محصول‌آغاز‌کرده‌است؛‌ثبت‌نام‌این‌طرح‌از‌دیروز‌
آغاز‌شده‌و‌تا‌زمان‌تکمیل‌ظرفیت‌ادامه‌خواهد‌داشت؛‌البته‌که‌این‌ظرفیت‌از‌سوی‌ایران‌خودرو‌اعلام‌نشده‌است.
در‌حالی‌که‌چندی‌پیش،‌بابک‌رحمانی-‌معاون‌بازاریابی‌و‌فروش‌ایران‌خودرو-‌به‌ایسنا‌خبر‌داده‌بود‌که‌برنامه‌
فروش‌برای‌هایما‌‌S7بدون‌محدودیت‌های‌قرعه‌کشی‌اجرا‌خواهد‌شد‌و‌سپس‌این‌روش‌برای‌هایما‌‌S5هم‌صورت‌
‌S7خواهد‌پذیرفت،‌حال‌این‌وعده‌محقق‌شده‌و‌گروه‌صنعتی‌ایران‌خودرو،‌در‌وهله‌اول،‌این‌طرح‌را‌برای‌هایما‌
پلاس‌توربوشارژر‌اتوماتیک‌از‌دیروز‌)چهارشنبه(‌به‌مرحله‌اجرا‌درآورده‌است.‌علی‌رغم‌اینکه‌از‌ظرفیت‌در‌نظر‌
گرفته‌شده‌برای‌عرضه‌این‌محصول‌در‌بخشنامه‌فروش‌این‌خودرو‌و‌همچنین‌اطلاعیه‌این‌گروه‌صنعتی‌صحبتی‌
نشده‌است.‌در‌پی‌پیگیری‌از‌گروه‌صنعتی‌ایران‌خودرو،‌پاســخ‌دادند‌که‌ظرفیت‌اعلام‌نشده‌است!‌بازه‌زمانی‌
به‌عنوان‌مهلت‌ثبت‌نام‌برای‌این‌طرح‌در‌نظر‌گرفته‌نشده‌و‌مشتریان‌تا‌زمان‌تکمیل‌ظرفیت،‌فرصت‌ثبت‌نام‌و‌
‌درخواست‌ثبت‌تقاضای‌خود‌برای‌خرید‌این‌خودرو‌از‌طریق‌سایت‌فروش‌اینترنتی‌این‌گروه‌خودروسازی‌به‌نشانی
‌esale.ikco.irرا‌دارند.‌این‌خودرو‌در‌رنگ‌های‌سفید،‌مشکی،‌زغالی،‌خاکستری‌و‌نقره‌ای‌متالیک‌با‌موعد‌تحویل‌
حداکثر‌سه‌ماهه‌و‌با‌قیمت‌قطعی‌‌۶75میلیون‌تومان‌عرضه‌می‌شود.‌اما‌نکته‌قابل‌توجه‌اینجاست‌که‌در‌بخشنامه‌
فروش‌ذکر‌شده‌است‌که‌قیمت‌خودرو‌قطعی‌است‌اما‌چنانچه‌افزایش‌هزینه‌ها‌و‌الزامات‌قانونی‌پیش‌آید،‌مشتری‌

متعهد‌به‌پرداخت‌مابه‌التفاوت‌پرداختی‌تا‌قیمت‌روز‌خودرو‌است!
لازم‌به‌ذکر‌است‌که‌باتوجه‌به‌اینکه‌قرعه‌کشی‌برای‌این‌طرح‌وجود‌ندارد،‌متقاضیان‌در‌زمان‌ثبت‌نام،‌وجه‌خودرو‌
را‌واریز‌کنند.‌برای‌ثبت‌نام‌و‌واریز‌وجه،‌مشتری‌با‌وارد‌کردن‌کد‌کابری‌و‌کلمه‌عبور‌خود،‌به‌صفحه‌ثبت‌نام‌خود‌

وارد‌و‌پس‌از‌انتخاب‌رنگ‌خودرو،‌نسبت‌به‌واریز‌وجه‌صرفاً‌به‌صورت‌اینترنتی‌در‌زمان‌ثبت‌نام‌اقدام‌کنند.
تنها‌محدودیت‌شرکت‌در‌این‌طرح،‌اختصاص‌یک‌دستگاه‌خودرو‌به‌هر‌کدملی‌است‌و‌ثبت‌نام‌برای‌مشتریان‌
حقوقی‌میسر‌نیست.‌صحت‌کلیه‌اطلاعات‌مندرج‌همچون‌کدملی،‌آدرس‌و‌کدپستی‌برعهده‌مشتری‌است‌و‌در‌
صورت‌تغییر‌یا‌ثبت‌اطلاعات‌نادرست،‌کلیه‌تبعات‌ناشی‌از‌جمله‌تأخیر‌در‌تحویل‌و‌عدم‌شماره‌گذاری‌خودرو‌
برعهده‌متقاضی‌است‌اما‌چنانچه‌این‌تأخیر‌در‌تحویل‌خودرو‌از‌ســوی‌شرکت‌رخ‌دهد،‌برابر‌ضوابط‌مندرج‌در‌
قرارداد‌معادل‌درصد‌سالانه‌)سه‌درصد‌ماهانه(‌خسارت‌تأخیر‌به‌صورت‌روز‌شمار‌محاسبه‌و‌پرداخت‌خواهد‌شد.
شایان‌ذکر‌است؛‌تنها‌سامانه‌پیامک‌کوتاه‌شرکت‌ایران‌خودرو‌‌3۰۰۰9۶44۰است‌و‌تمامی‌پیامک‌های‌ارسالی‌

دارای‌اصالت‌از‌سرشماره‌مذکور‌است؛‌لذا‌مشتریان‌دقت‌لازم‌را‌داشته‌باشند.

رئیس بازاریابی و فروش »شپنا« مطرح کرد:

انتظار روزهای سبزتر برای پالایشی ها
فروش نقدی هایما S7 پلاس با دو ابهام!

شاسی بلند محبوب که احتمالًا مغضوب شود
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 با 9 اصل در بازاریابی تلفنی 
موفق می شوید؛

 چند راهکار برای درآمد 
از پشت گوشی

پریسا جمدی / گروه ترجمه
news@ naslefarda.net

بازاریابی‌تلفنی‌از‌راه‌های‌نوین‌و‌تازه‌در‌کسب‌
و‌کارهاست‌که‌اگر‌علمی‌تر‌و‌دقیق‌تر‌درباره‌آن‌
بدانیم‌موفق‌تر‌عمل‌خواهیم‌کرد.‌به‌همین‌دلیل‌
چند‌نکته‌مهم‌برای‌انجام‌بازاریابی‌تلفنی‌موفق‌

به‌شما‌پیشنهاد‌می‌کنیم.
1- برنامه ریزی داشته باشید

قبل‌از‌شروع‌بازاریابی‌تلفنی،‌اهدافتان‌را‌دقیقاً‌
مشخص‌کنید.‌برای‌تماس‌های‌تلفنی،‌هدف‌های‌
روزانه‌قرار‌دهید‌و‌سعی‌کنید‌در‌هر‌شرایطی‌به‌
آن‌اهداف‌برســید.‌وقتی‌بدانید‌در‌روز‌باید‌به‌
تعداد‌مشخصی‌برســید،‌متمرکزتر‌و‌سریع‌تر‌
کار‌خواهید‌کــرد.‌برای‌روز‌بعــد،‌همین‌امروز‌
برنامه‌ریزی‌کنید.‌اولین‌ساعت‌روز‌کاری‌بسیار‌
با‌ارزش‌اســت،‌چون‌با‌انرژی‌هستید،‌پس‌آن‌
را‌بــه‌تماس‌گرفتــن‌اختصاص‌دهیــد‌و‌نه‌به‌

برنامه‌ریزی.
2- یک نســخه خطی یا دفترچه داشته 

باشید
در‌حالی‌که‌اهدافتان‌در‌ذهنتان‌است،‌می‌توانید‌
یک‌نسخه‌خطی‌از‌آن‌ها‌داشــته‌باشید‌تا‌برای‌
رسیدن‌به‌هدف‌هایتان‌به‌شما‌کمک‌کند.‌این‌
می‌تواند‌راهنمای‌شــما‌برای‌نخستین‌تماس‌
تلفنی‌تان‌باشد.‌این‌فقط‌جهت‌یادآوری‌چیزی‌
که‌می‌خواهید‌بگویید‌در‌شــرایطی‌که‌در‌آن‌
گیر‌کرده‌اید‌اســت.‌پس‌همیشــه‌یک‌کاغذ‌و‌
قلم‌کنار‌تلفن‌آماده‌بگذارید‌بــا‌این‌کار‌علاوه‌
بر‌اینکه‌می‌توانید‌در‌حین‌صحبت‌نوت‌برداری‌
کنید،‌درصورتی‌که‌نیاز‌شد‌تا‌شماره‌یا‌آدرسی‌را‌
یادداشت‌کنید،‌مشتری‌و‌مخاطب‌خود‌را‌معطل‌
نکرده‌اید.‌منتظر‌نگه‌داشــتن‌مشتری‌در‌پشت‌
تلفن‌چندین‌برابر‌مخرب‌تر‌از‌معطل‌نگه‌داشتن‌
مخاطب‌به‌صورت‌حضوری‌است.‌حتی‌پیشنهاد‌
می‌شود‌تعداد‌تماس‌های‌روزانه‌خود‌را‌در‌دفتری‌
یادداشت‌کنید.‌هر‌روز‌سعی‌کنید‌حداقل‌یک‌
تماس‌بیشــتر‌از‌روز‌قبل‌بگیرید.‌وقتی‌پس‌از‌
چند‌هفته‌نتایج‌را‌ببینید،‌متعجب‌خواهید‌شد.

3- آهسته و واضح صحبت کنید
مضطرب‌شدن‌برای‌شروع‌تماس‌تلفنی،‌طبیعی‌
است.‌گاهی‌شخصی‌که‌در‌طرف‌مقابل‌شماست‌
این‌موضوع‌را‌متوجه‌می‌شــود.‌اگر‌شما‌هنگام‌
صحبت‌کردن‌طبیعی‌رفتار‌کنیــد،‌صدایتان‌
صمیمانه‌به‌نظر‌می‌رسد.‌صمیمیت‌برای‌انجام‌
کســب‌و‌کار‌خوب‌است‌و‌احســاس‌خوبی‌هم‌
ایجاد‌می‌کند.‌ضمناً‌حواستان‌باشد‌که‌در‌هنگام‌
صحبت‌با‌مشتریان‌از‌رقبا‌نام‌نبرید‌و‌در‌رابطه‌با‌

آن‌ها‌بدگویی‌نکنید.
4- آماده مکالمه باشید

شــخصی‌که‌با‌آن‌تماس‌گرفته‌اید‌ممکن‌است‌
سوالاتی‌از‌شما‌داشــته‌باشد.‌شما‌باید‌آمادگی‌
صحبت‌کــردن‌در‌مــورد‌هر‌گونه‌مســائل‌یا‌
نگرانی‌هایی‌که‌مخاطب‌تان‌دارد‌را‌داشته‌باشید.‌
بازاریابی‌تلفنی‌تنها‌تماس‌گرفتن،‌پاسخ‌دادن‌و‌
قطع‌کردن‌نیست.‌هنگامی‌که‌محصول‌جدیدی‌
را‌می‌خواهید‌به‌بازار‌ارائه‌دهید،‌ابتدا‌تماس‌خود‌
را‌از‌مشــتریان‌معمولی‌و‌نه‌چندان‌مهم‌شروع‌
کنید،‌با‌صحبــت‌کردن‌با‌آن‌ها،‌از‌ســؤالات‌و‌
نگرانی‌های‌مشتریان‌در‌رابطه‌با‌محصول‌جدید‌
اطلاع‌پیدا‌می‌کنید‌و‌می‌توانیــد‌بیانیه‌فروش‌
تلفنی‌خود‌را‌اصلاح‌کنید.‌عملکرد‌عالی‌خود‌را‌

برای‌مشتریان‌مهم‌خود‌نگاه‌دارید.
5- آماده نه شنیدن باشید

گاهی‌اوقات،‌پاســخ‌فرد‌بی‌ادبانــه‌خواهد‌بود.‌
اجازه‌ندهید‌که‌این‌باعث‌ناراحتی‌شــما‌بشود.‌
اگر‌با‌اعتماد‌به‌نفس‌باشــید،‌می‌توانید‌مؤدبانه‌
به‌مخاطب‌تان‌توضیح‌دهید،‌اما‌گاهی‌اوقات‌نه‌
واقعاً‌نه‌است!‌بازاریابی‌تلفنی‌برای‌داشتن‌نتایج‌

خوب‌به‌اصرار‌زیادی‌نیازمند‌است.
 6- همیشــه تماس تــان را مؤدبانه تمام

 کنید
مهم‌نیست‌که‌شــما‌به‌چیزی‌که‌می‌خواستید‌
رســیده‌باشــید‌یا‌نه،‌ولــی‌همیشــه‌باید‌از‌
مخاطب‌تان‌برای‌اینکــه‌وقتش‌را‌در‌اختیارتان‌
گذاشته‌است‌تشکر‌کنید.‌البته‌باید‌در‌تمام‌طول‌

تماس‌هم‌مؤدب‌باشید.
7- همیشه سر حرف تان بمانید

اگر‌شما‌می‌خواهید‌تعدادی‌از‌اجناس‌بازارتان‌
را‌ارسال‌کنید،‌آن‌را‌دقیقاً‌سروقت‌و‌همانجایی‌
که‌قرار‌بود‌بفرســتید.‌این‌کار‌را‌بیشتر‌از‌وقت‌
اداری‌طول‌ندهید.‌اگر‌کســی‌را‌معطل‌کنید‌و‌
او‌را‌منتظر‌وعده‌های‌عمل‌نشده‌کنید،‌دیگر‌از‌
سرویس‌شما‌استفاده‌نخواهند‌کرد‌و‌همچنین‌

این‌را‌به‌دیگران‌هم‌می‌گویند.
8- تمرین کنید

راحت‌شدن‌با‌بازاریابی‌تلفنی،‌مقداری‌زمان‌بر‌
اســت.‌پس‌اگر‌تماس‌اول‌خیلــی‌خوب‌نبود،‌
امیدتان‌را‌از‌دســت‌ندهید.‌فراموش‌نکنید‌که‌
بدترین‌اتفاقی‌که‌قرار‌است‌بیفتد‌این‌است‌که‌

طرف‌مقابل‌نه‌بگوید!
9- از قوانین پیروی کنید

بیشتر‌کشورها‌قوانین‌خاصی‌در‌مورد‌بازاریابی‌
تلفنی‌در‌تجارت‌ندارند‌اما‌برای‌اطمینان‌قبل‌از‌
شــروع،‌با‌یک‌نماینده‌قانونی‌این‌را‌چک‌کنید‌
که‌ببینید‌آیا‌این‌در‌مورد‌محل‌زندگی‌شما‌هم‌

صدق‌می‌کند‌یا‌نه.
https:successful outbound-telemarketing  :منبع

یافته ها
مسکو از گاز به عنوان ابزار فشار استفاده نمی کند سرمایه گذاری و بهره برداری مشترک ایران و روسیه از بندر کاسپین

‌جنوب‌با‌محوریت‌مناطق‌آزاد‌ایران‌و‌روسیه‌با‌حضور‌دبیر‌شورایعالی‌ ایلنا: نشست‌مشترک‌فعال‌سازی‌کریدور‌بین‌المللی‌شمال‌ـ
‌صنعتی‌و‌ویژه‌اقتصادی‌وجمعی‌ازمدیران‌اقتصادی‌دولت‌روسیه‌در‌محل‌دبیرخانه‌شورایعالی‌برگزار‌شد.‌ مناطق‌آزاد‌تجاری‌ـ
‌جنوب‌گفت:‌با‌توجه‌به‌اهداف‌ »سعید‌محمد«‌در‌این‌نشست‌با‌تاکید‌بر‌همکاری‌طرفین‌بر‌تسریع‌روند‌راه‌اندازی‌کریدور‌شمال‌ـ
مشترک‌ایران‌و‌روسیه‌در‌زمینه‌های‌اقتصادی‌و‌امنیتی‌می‌توانیم‌درکنارهم‌به‌عنوان‌دوکشور‌همسایه‌روند‌تسریع‌این‌همکاری‌ها‌
‌جنوب‌اشاره‌کرد‌و‌افزود:‌با‌راه‌اندازی‌این‌کریدور‌درخصوص‌ را‌پوشش‌دهیم.‌محمد‌به‌ابعاد‌اقتصادی‌و‌ژئوپولتیکی‌کریدور‌شمال‌ـ
مباحث‌اقتصادی‌کاهش‌هزینه،‌افزایش‌کیفیت‌حمل‌و‌نقل،‌کاهش‌زمان،‌صرفه‌جویی‌در‌هزینه‌های‌اضافی‌و‌در‌کنار‌آن‌ابعاد‌

راهبردی‌و‌امنیتی‌را‌شاهد‌خواهیم‌بود.

 قرن نو: کاخ‌کرملین‌اعلام‌کرد‌که‌روسیه‌قصد‌ندارد‌از‌گاز‌به‌عنوان‌ابزار‌فشار‌استفاده‌کند.‌دیمیتری‌پسکوف،‌سخنگوی‌کاخ‌کرملین‌
اعلام‌کرد‌که‌روسیه‌قصد‌ندارد‌از‌گاز‌برای‌فشار‌بر‌دیگر‌کشورها،‌به‌ویژه‌اوکراین‌استفاده‌کند.

وی‌گفت:‌روسیه‌هرگز‌از‌گاز‌برای‌مجازات‌کسی‌استفاده‌نکرده،‌نمی‌کند‌و‌نخواهد‌کرد.‌سخنگوی‌کرملین‌افزود:‌روسیه‌ضامن‌مطلق‌
امنیت‌انرژی‌اروپا‌بوده‌و‌هست.‌پسکوف‌تصریح‌کرد:‌روسیه‌از‌گاز‌به‌طور‌انحصاری‌در‌جهت‌منافع‌خود،‌منافع‌مردم‌روسیه،‌افزایش‌
رفاه‌مردم‌روسیه‌و‌فقط‌به‌طور‌تجاری‌استفاده‌می‌کند.‌وی‌گفت:‌افزون‌بر‌این،‌استفاده‌این‌گونه‌از‌گاز،‌کاملًا‌با‌منافع‌مصرف‌کنندگان‌در‌
اروپا،‌همچنین‌کشورهایی‌مطابقت‌دارد‌که‌در‌صورت‌مقرون‌به‌صرفه‌بودن‌ترانزیت،‌فرصت‌حمل‌ونقل‌گاز‌را‌فراهم‌می‌کنند.‌سخنگوی‌

کرملین‌این‌واقعیت‌را‌اظهار‌کرد‌که‌قرارداد‌روسیه‌و‌مجارستان‌با‌مناسب‌ترین‌شرایط‌اقتصادی‌منعقد‌شده‌است.

نسخه رئیس کمیسیون اقتصادی برای افزایش ارزش پول ملی؛
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رئیس‌کمیســیون‌اقتصــادی‌مجلــس‌راهکارهای‌
مدیریت‌نقدینگــی‌و‌در‌نتیجه‌افزایــش‌ارزش‌پول‌
ملی‌را‌تشریح‌کرد.‌محمدرضا‌پورابراهیمی‌داورانی‌در‌
تشریح‌راهکارهای‌افزایش‌ارزش‌پول‌ملی،‌گفت:‌نرخ‌
رشد‌نقدینگی‌در‌کشور‌طی‌سال‌های‌اخیر‌بی‌سابقه‌
بوده‌اســت؛‌هرچند‌نقدینگی‌از‌یک‌ســو‌برای‌نظام‌
اقتصادی‌فرصت‌محسوب‌می‌شود‌و‌می‌تواند‌مبنای‌
سرمایه‌گذاری‌قرارگیرد‌اما‌در‌مقابل‌تهدید‌به‌حساب‌
می‌آید‌زیرا‌اگــر‌وارد‌بازارهای‌موازی‌شــود،‌موجب‌

تلاطم‌در‌آن‌ها‌می‌شود.
 بهترین راهکار؛ طرح های سرمایه گذاری 

در کشور
نماینده‌مردم‌کرمان‌و‌راور‌در‌مجلس‌شورای‌اسلامی‌
افزود:‌بهترین‌راهکار‌برای‌استفاده‌ازحجم‌نقدینگی‌
موجود‌درنظام‌اقتصادی،‌طرح‌های‌ســرمایه‌گذاری‌
درکشوراست‌و‌بهترین‌ظرفیت‌برای‌تحقق‌این‌امر‌نیز‌

بازار‌سرمایه‌است.

 تشــکیل صندوق پروژه ها و شرکت 
پروژه ها و عرضه آن ها در بازار سرمایه

وی‌به‌وزیر‌امور‌اقتصادی‌و‌دارایــی‌و‌تیم‌اقتصادی‌
دولت‌پیشــنهاد‌کرد‌که‌با‌فرآیند‌تشــکیل‌صندوق‌

پروژه‌ها‌و‌شرکت‌پروژه‌ها‌و‌عرضه‌آن‌ها‌در‌بازار‌سرمایه‌
و‌پشتیبانی‌و‌حمایت‌دولت‌به‌سمت‌اجرای‌پروژه‌های‌
اقتصادی‌در‌کشــور‌حرکت‌کنیم.‌به‌این‌معنا‌که‌با‌
اســتفاده‌از‌ظرفیت‌های‌وزارت‌نفت،‌نیرو‌و‌صمت،‌

شرکت‌پروژه‌تشــکیل‌و‌منابع‌در‌قالب‌آن‌ها‌مطرح،‌
سپس‌در‌بازار‌سرمایه‌عرضه‌و‌منابع‌مردم‌نیز‌جذب‌
شود‌با‌این‌روش،‌پروژه‌های‌اقتصادی‌کشور‌اجرایی‌

می‌شود.
تولید واقعی از تولید نقدینگی کمتر شود 

ارزش پول ملی کاهش می یابد
وی‌اضافه‌کرد:‌اکنون‌هیــچ‌کاری‌مهم‌تر‌از‌مدیریت‌
و‌هدایت‌نقدینگی‌از‌طریق‌تشــکیل‌شرکت‌پروژه‌ها‌
و‌صندوق‌پروژه‌ها‌بــرای‌اجرایی‌کــردن‌طرح‌های‌
اقتصادی‌کشور‌با‌اولویت‌هایی‌مانند‌نفت،‌گاز،‌انرژی،‌
صنعت،‌معدن‌و‌خدمات‌گردشــگری‌وجــود‌ندارد‌
به‌طور‌مثال‌در‌بخش‌معادن‌تا‌بــه‌امروز‌کمتر‌از‌‌۱۰
درصد‌بهره‌برداری‌داشتیم.‌پورابراهیمی‌با‌بیان‌اینکه‌
هدایت‌و‌مدیریت‌نقدینگی‌به‌افزایش‌ارزش‌پول‌ملی‌
نیز‌کمک‌خواهد‌کرد،‌تصریح‌کرد:‌در‌صورتی‌که‌تورم‌
داخلی‌کشور‌از‌تورم‌خارجی‌بیشتر‌شود،‌ارزش‌پول‌
‌ملی‌کاهش‌می‌یابد‌و‌زمانی‌تــورم‌داخلی‌از‌خارجی‌
بیشــتر‌می‌شــود‌که‌تولید‌واقعی‌از‌تولید‌نقدینگی‌

کمتر‌باشد.

طرح های سرمایه گذاری در کشور اجرایی شود

اینفوگرافی

‌براساس‌جدیدترین‌آمار‌شاپرک،‌تعداد‌
دستگاه‌های‌کارت‌خوان‌شهر‌تهران،‌به‌میزان‌‌۰.۱7
درصد‌و‌شهر‌اصفهان،‌‌۰.3۱درصد‌در‌تیر‌و‌مرداد‌
‌۱4۰۰کاهش‌پیدا‌کردند.‌دستگاه‌کارت‌خوان،‌یک‌
دستگاه‌پرکاربرد‌است‌که‌شما‌می‌توانید‌آن‌را‌در‌
فروشگاه‌ها،‌ادارات‌و‌مغازه‌های‌مختلفی‌ببینید.‌همه‌
ما‌در‌طول‌شبانه‌روز‌ممکن‌است‌بارها‌با‌دستگاه‌های‌
کارت‌خوان‌کار‌کرده‌باشیم‌یا‌ممکن‌است‌این‌
دستگاه‌ها‌را‌در‌محل‌کار‌خود‌داشته‌باشیم.‌با‌روی‌
کار‌آمدن‌دستگاه‌های‌کارت‌خوان‌یا‌پوز،‌این‌روزها‌
میزان‌حمل‌ونقل‌و‌استفاده‌از‌پول‌نقد‌به‌حداقل‌
رسیده‌است.‌به‌خصوص‌انجام‌پرداخت‌هایی‌که‌
به‌مقدار‌زیادی‌پول‌نقد‌نیاز‌ندارند،‌با‌استفاده‌از‌
دستگاه‌های‌کارت‌خوان‌ممکن‌است.‌جدیدترین‌
آمار‌شاپرک‌خبر‌از‌کاهش‌تعداد‌دستگاه‌های‌
کارت‌خوان‌در‌تیر‌و‌مرداد‌‌۱4۰۰در‌شهر‌تهران‌و‌
اصفهان‌می‌دهد.

‌از‌نیمه‌دوم‌سال‌قبل‌با‌بهبود‌قیمت‌های‌جهانی،‌اوضاع‌پالایشی‌ها‌ نسل فردا / گروه اقتصاد
news@ naslefarda.netبهتر‌شده‌و‌با‌توجه‌به‌اورهال‌طولانی‌مدت‌شرکت‌پالایش‌نفت‌

اصفهان‌در‌نیمه‌اول‌امسال،‌تولید‌با‌حداکثر‌توان‌شرکت‌ها‌انجام‌
خواهد‌شد.‌قیمت‌نفت‌در‌بازارهای‌جهانی‌به‌بالاترین‌سطح‌دو‌ماه‌اخیر‌رســیده‌است.‌نفت‌برنت‌در‌حالی‌در‌
محدوده‌‌77دلار‌معامله‌می‌شود‌که‌برخی‌تحلیل‌گران‌جهانی‌پیش‌بینی‌کرده‌اند‌نفت‌اواخر‌‌۲۰۲۲به‌‌۱۰۰دلار‌
خواهد‌رســید.‌افزایش‌قیمت‌نفت‌خام،‌نرخ‌فرآورده‌های‌نفتی‌را‌هم‌تحت‌تأثیر‌قــرار‌می‌دهد‌و‌انتظار‌می‌رود‌

پالایشی‌ها‌باقیمت‌های‌فعلی‌نفت‌خام‌و‌فرآورده‌های‌نفتی،‌اوضاع‌بهتری‌داشته‌باشند.
ابراهیم‌کاویانی‌پور‌رئیس‌بازاریابی‌و‌فروش‌شرکت‌پالایش‌نفت‌اصفهان‌در‌این‌خصوص‌بیان‌کرد:‌افزایش‌قیمت‌
نفت‌و‌فرآورده‌های‌نفتی،‌عملاً‌سودآوری‌شرکت‌های‌پالایشی‌را‌متأثر‌کرده‌است.‌سال‌گذشته‌با‌شیوع‌کرونا‌و‌افت‌
شدید‌قیمت‌نفت‌و‌فرآورده‌های‌نفتی،‌کرک‌اسپرد‌برخی‌فرآورده‌های‌پالایشی‌منفی‌شد؛‌اما‌به‌تدریج‌با‌بهبود‌
اوضاع‌اقتصادی‌جهان،‌کرک‌اسپرد‌فرآورده‌های‌نفتی‌هم‌افزایش‌یافت‌و‌در‌حال‌حاضر،‌کرک‌اسپردهای‌منفی‌
نفت‌سفید‌یا‌گازوئیل‌به‌سمت‌مثبت‌شدن‌پیش‌رفته‌است.‌درمجموع،‌روند‌قیمت‌ها‌و‌کرک‌اسپرد‌فرآورده‌های‌
پالایشی‌نسبت‌به‌سال‌قبل‌بسیار‌بهتر‌است.‌وی‌افزود:‌در‌کشور‌ما‌فقط‌قیمت‌های‌جهانی‌بر‌سودآوری‌پالایشی‌ها‌
اثرگذار‌نیست‌و‌متغیرهای‌دیگری‌ازجمله‌نرخ‌ارز‌و‌نرخ‌هایی‌که‌توسط‌شرکت‌ملی‌پالایش‌و‌پخش‌فرآورده‌های‌
نفتی‌اعلام‌می‌شود‌نیز‌سودآوری‌پالایشی‌ها‌را‌تحت‌تأثیر‌قرار‌می‌دهند.‌همان‌طور‌که‌می‌دانید‌نرخ‌فرآورده‌های‌
پالایشی‌توسط‌شرکت‌پالایش‌و‌پخش‌با‌تأخیر‌اعلام‌می‌شود‌و‌نرخ‌اعلام‌شده‌هم‌در‌برخی‌موارد‌با‌قیمت‌های‌
جهانی‌متفاوت‌است!‌با‌توجه‌به‌ابهام‌نرخ‌ارز‌و‌نرخ‌فرآورده‌های‌نفتی،‌پیش‌بینی‌سودآوری‌شرکت‌های‌پالایشی‌
کار‌آسانی‌نیست.‌البته‌نرخ‌خوراک‌و‌فرآورده‌های‌نفتی‌فعلًا‌با‌توجه‌به‌قیمت‌های‌صادراتی‌ایران‌تعیین‌می‌شود؛‌
اما‌احتمال‌تغییر‌مبانی‌قیمت‌فرآورده‌های‌پالایشــی‌داده‌می‌شود‌که‌از‌صحت‌وســقم‌آن‌اطلاعی‌ندارم.‌اگر‌
قیمت‌گذاری‌فرآورده‌های‌پالایشی‌بر‌مبنای‌قیمت‌های‌فوب‌باشد،‌می‌تواند‌خبر‌مثبتی‌برای‌پالایشی‌ها‌بوده‌و‌
تحلیل‌فعالیت‌و‌برآورد‌سودآوری‌شرکت‌های‌پالایشی‌راحت‌تر‌خواهد‌بود.‌این‌فعال‌صنعت‌پالایشی‌در‌پیش‌بینی‌
وضعیت‌پالایشی‌ها‌در‌نیمه‌دوم‌سال‌گفت:‌از‌نیمه‌دوم‌سال‌قبل‌با‌بهبود‌قیمت‌های‌جهانی،‌اوضاع‌پالایشی‌ها‌بهتر‌
شده‌و‌با‌توجه‌به‌اورهال‌طولانی‌مدت‌برخی‌پالایشی‌ها‌مثل‌شرکت‌پالایش‌نفت‌اصفهان‌و‌شرکت‌پالایش‌نفت‌
تهران‌در‌نیمه‌اول‌امسال،‌تولید‌با‌حداکثر‌توان‌شرکت‌ها‌انجام‌خواهد‌شد.‌افزایش‌قیمت‌های‌جهانی‌و‌نرخ‌ارز‌هم‌

حتماً‌اثرگذار‌خواهد‌بود‌و‌انتظار‌می‌رود‌سودآوری‌شرکت‌های‌پالایشی‌هم‌افزایشی‌باشد.
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معاون‌بهره‌برداری‌شرکت‌فولاد‌مبارکه‌گفت:‌رکورد‌
تخلیه‌روزانه‌ذوب‌توسط‌جهادگران‌عرصه‌تولید‌در‌
ناحیه‌فولادسازی‌و‌ریخته‌گری‌مداوم‌شرکت‌فولاد‌

مبارکه‌برای‌سومین‌بار‌پیاپی‌در‌سال‌جاری‌به‌میزان‌
‌۱47ذوب‌در‌روز‌شکسته‌شد،‌این‌در‌حالی‌است‌که‌
رکورد‌قبلی‌در‌تاریخ‌‌3۱شهریور‌سال‌جاری‌به‌میزان‌
‌۱4۶ذوب‌ثبت‌شده‌بود.‌عباس‌اکبری‌محمدی‌در‌
گفت‌وگو‌با‌خبرنگار‌فولاد‌با‌اشاره‌به‌اهمیت‌آمادگی‌
واحدهای‌پشتیبانی،‌حمل‌ونقل،‌انرژی‌و‌سیالات‌و‌

ناحیه‌آهن‌سازی‌شرکت‌فولادمبارکه‌برای‌رکوردزنی‌
در‌تولید‌اظهار‌کرد:‌دســتیابی‌به‌رکوردهای‌تولید‌
نیازمند‌آمادگی‌همه‌واحدها‌و‌نواحی‌مرتبط‌است‌
که‌خوشــبختانه‌این‌آمادگی‌به‌خوبی‌در‌شــرکت‌
فولادمبارکه‌وجود‌دارد.‌وی‌با‌بیــان‌این‌که‌میزان‌
تناژ‌ذوب‌در‌این‌رکورد‌نسبت‌به‌رکورد‌قبلی‌با‌‌5۲تن‌
افزایش‌همراه‌بود،‌افزود:‌تناژ‌رکورد‌تخلیه‌‌۱4۶ذوب‌
روزانه‌که‌هفته‌گذشته‌محقق‌شد،‌به‌میزان‌‌۲۶هزار‌

و‌‌5۰تن‌بود‌که‌در‌رکورزنی‌تخلیه‌‌۱47ذوب‌روزانه‌
به‌‌۲۶هــزار‌و‌‌۱۰۲تن‌افزایش‌یافته‌اســت.‌معاون‌
بهره‌برداری‌شرکت‌فولاد‌مبارکه‌با‌اشاره‌به‌این‌که‌
انگیزه‌تلاشگران‌ناحیه‌فولادســازی‌و‌ریخته‌گری‌
مداوم‌شرکت‌فولادمبارکه‌برای‌افزایش‌تولید‌زیاد‌
است،‌خاطرنشان‌کرد:‌از‌کوچک‌ترین‌فرصت‌های‌
ممکن‌نهایت‌استفاده‌را‌خواهیم‌کرد‌تا‌به‌رکوردهای‌

بیشتری‌در‌تولید‌دست‌پیدا‌کنیم.

معاون بهره برداری فولادمبارکه خبر داد:

شکسته شدن رکورد تخلیه روزانه ذوب فولادمبارکه برای سومین بار پیاپی


